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Periodo de Distribucion
Orden Madulo Modalidad | Créditos ) .. Modalidad | Profesorado Temario
imparticion de horas
Estilos de negociacion. Negociacion competitiva vs Negociacidn colaborativa.
Jornadal | Octubre1l | Online: 4h Asier LGZ Principios de la Negociacion Harvard. Elementos de la Negociacién Harvard.
Estrategia y pasos para alcanzar acuerdos sostenibles y satisfactorios.
Negociacidon como proceso de construccion de acuerdos. ldentificar los Online
5 ETC Jornada2 | Octubre 8 | Online: 4h Asier LGZ puntos y momentos clave en la negociacion colaborativa. Guia de 4s x 4h
MOL NEGOCIACION ONLINE planificacidn para la negociacién. Los pasos en el proceso de negociacion.
COLABORATIVA 20h Octubre Preparacién de la negociacidn adaptada a cada circunstancia y situacion Tarea
'35 | Jornada3 15 Online: 4h Asier LGZ particular. Gestidon de las reuniones y recursos de comunicacidn. Respuestas préactica
ante estilos de negociacion agresivos. 4h
Octubre Ambitos de aplicacién de la Negociacién Colaborativa. Andlisis y disefio del
Jornada4 22 Online: 4h Asier LGZ plan de negociacion, con estrategias propias de cada paso. Pautas a activar
ante dificultades en el desarrollo del proceso de negociacion.
Concepto juridico del Derecho Colaborativo. LO 1/2025. Diferencias con:
mediacion, conciliacidn, negociacion, arbitraje y transaccion judicial.
Garantias del procedimiento colaborativo: igualdad entre las partes,
voluntariedad, buena fe, transparencia e intercambio de informacidn,
confidencialidad, proteccién ante desequilibrios entre las partes. EI DCy el
Federico derecho de acceso a la jurisdiccién: Art. 24 CE. Limites constitucionales. La
Adan doctrina del Tribunal Constitucional sobre el acceso a la justicia.
Octubre .
Jornadal Online: 4h . . . o
29 Roser Derecho Colaborativo como MASC. Requisito de procedibilidad. Acreditacion
documental. Control judicial. Consecuencidas de la falta de acreditacion. .
Casanova . ) i X o o o Online
2 ETC Subsanacidn. Jurisprudencia reciente en las Audiencias Provinciales. Inicio 3s x 4h
MO2 DERECHO HIBRIDO posterior del proceso. Utilizacion de la documentacién obtenida. Régimen
COLABORATIVO probatorio. Costes procesales. Mala fe. El Acuerdo Colaborativo: Naturaleza .
20 horas . . - — L Presencial
juridica. Contenido. Requisitos. Eficacia. Valor contractual. Elevacién a
. . S . L L . 2sx 4h
escritura publica. Homologacion judicial. Ejecucion. Impugnacion. Nulidad.
Incumplimiento.
Nuevo paradigma profesional. Funcionesy ambito de actuacién de los
profesionales. Relacion entre los profesionales y los clientes. Requisitos
Noviembre . . formativos y profesionales. Implementacion practica en el despacho
Jornada2 Online: 4h Asier LGZ . . o . .
5 profesional. Honorarios y costes. Valor juridico y ejecutivo de los acuerdos.
El acuerdo de participacion. Modelos. El proceso colaborativoy la
negociacién Harvard.
Noviembre Las partes en el proceso. El equipo profesional colaborativo y su
Jornada3 Online: 4h Asier LGZ . P L p autp p L, Y
12 configuracion. El facilitador de la comunicacién. Los expertos neutrales. El
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proceso colaborativo y sus fases. Reunidn de presentacidén. Reuniones
individuales y reuniones conjuntas. Reuniones del equipo de profesionales.
Cierre del proceso colaborativo. Documentacion del proceso colaborativo.

Jornada4 Noviembre | Presencial: Asier LGZ Gestion de las reuniones: individuales, conjuntas y de equipo. Desarrollo del
18 4h proceso y la construccion del acuerdo. Proceso de negociacion basada en
intereses. Preparacién de las partes para las reuniones. Recursos de
Noviembre | Presencial: comunicacion. Estrategias para superar dificultades en el proceso. Trabajo
Jornada5 19 ah ' Asier LGZ préctico.
. . Bases de la Comunicacion No Violenta. Comunicacion jirafa frente a la
Noviembre . Nuria L e . s
Jornadal 26 Online: 4h Cabanes comunicacién chacal. Observacion sin juicio. Diferenciar hechos objetivos y
evaluaciones personales.
. Identificacién de sentimientos y reconocimiento de necesidades. Online
Diciembre . L . , (e .
. Jornada2 Online: 4h Mon Tur Formulacién de peticiones. Autoempatia y escucha empatica. Gestion del 4s x 3h
COMUNICACION 2 ETC 3 [T
. enfadoy el "no".
MO03 Y GESTION DE ONLINE . - .
. Las claves para la comunicacién efectiva. La brecha de la comunicacion. Los Tarea
CONFLICTOS 16 horas Diciembre . . L (s ) .
Jornada3 10 Online: 4h | AnnaSuarez | tres dominios de la comunicacion. Los tres ambitos de la pregunta. Tipos de préactica
preguntas cerradas y abiertas. 4h
Diciembre Principios de la comunicacién empatica. El tridngulo de la escucha. Liderar
Jornada4 17 Online: 4h Isa Castell desde la pregunta. Mensajes yo vs Mensaje tu. Habilidades

conversacionales. Como dar y recibir feedback.




